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Si lo construyes,
ellos vendran...




Combine Design Thinking, Lean Startup and Agile

Sprint planning

Ideate
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Customer PROBLEM Customer SOLUTION
DESIGN THINKING LEAN STARTUP AGILE
#GartnerSYM G a rtn er

Fuente: Enterprise Architecture and Technology Innovation Leadership Vision for 2017 J



MVP 1

ThIS IS NOT MVP...
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ThIS IS MVP...
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https://x-staticmediagroup.com/blog/what-mvp-and-why-do-i-care
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| ELVIAJE DE COMPRA CAMBIO! _l




r CICLO COMPLETO DEL CLIENTE 1
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CICLO COMPLETO PERFECTO

N NEGOCIOS
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GENENAR CAPTURAR SISTEMATIZAR NUEVO CLIENTE ENTREGAR
TRAFICO NUEVO LEADS LA CONVERSION Y SORPRENDER

EN VENTAS
@ OBTENER
RECOMENDACIONES

RE-INVOLUCRAR
LEADS NO CONVERTIDOS

ATRAER VENDER SORPRENDER




| COMUNICACION DE VALOR _l

Captar
Contenidos
de alto valor

percibido
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Nutricion
Educar
acompanando
todas las etapas
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Personalizar Acompanar
Conversaciones Marketing avanza
personalizadas basadas en el proceso
en intereses todo lo posible

y humanizada
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f\ GuardiaN

DESCARGAS

Inicio / Descargas

Lo invitamos a descargar contenido informativo relacionado a problematicas comunes en empresas con consejos y soluciones.

Inventario ¢ Gomo detectar software ilegal en |a Navegacion y Apps INTERNET: ¢ Es un ladron del tiempo en
empresa? el trahajo?
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Descargar Descargar

Internet:

¢{Es un ladron del tiempo en el trabajo?

;Como detectar
software ilegal en la empresa?

Guia para el Gerente de Tecnologia

«GuarmaN

www.l-guardian.biz




Dronﬁesi Inicio Academy FAQs Planes Acercade

Genera ingresos

Ofrece servicios UnNicos.
Aprovecha las capacidades de
Dronfies para ofrecer un nuevo
servicio a tus clientes en Eventos,
Turismo y Marketing

X Coémo ofrecer servicios con Dronfi...

Descarga la aplicacion y comienza a usar Dronfies para DISPONIBLE EN
mejorar el rendimiento del trabajo que haces con tu
dron

> Google Play

www.dronfies.com
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r GROWTH HACKER
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Nuevo rol Digital Competencias
Enfocado en El ambito es Trabaja en contenido,
crecimiento principalmente digital publicidad, SEQO,

embudos, email,
programacion, etc.
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Acquisition Engagement
Loop Loop
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